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business telecommunication

LEADS & TRAININGS 2019

Profitieren Sie jetzt von unserem Herbst-Special
— direkt mehr Termine!

bitelco® als Experte fiir Outboundtelefonie, Telefonakquise und Terminvereinbarungen bieten lhnen jetzt
neue frische Terminvereinbarungen fiir lhren AuBendienst

und ein Verkaufs-Kompakttraining der Extraklasse

Flr unsere Neukunden haben wir folgende Leistungen in einem attraktiven Paket zusammengestellt:

B Projekt-Setup: Entwicklung Gesprachsleitfaden, Abstimmung von Details, Organisatorisches
B Vereinbarung von 20 Neukundenterminen in lhrem Vertriebsgebiet und in lhrer Wunschbranche:

Adressbeschaffung, Telefonakquise, Terminbestadtigung per E-Mail

unser Netzwerkpartner

B Verkéufer-Entwicklungsprogramm / Verkaufs-Kompakttraining I:”:%m
in Kooperation mit unserem Partner, der INtem® Trainergruppe:

Trainingsthemen: Kundenansprache im Verkaufsgesprach beim Kunden / erster Eindruck,

sicheres Auftreten und Prasentationstechnik, Fragetechnik fir die exakte Bedarfsanalyse,
Abschlusstechnik, Motivation und Selbstorganisation (Anderungen vorbehalten)

- 2Intervalle a 4 Stunden (alternativ 1 Tag a 8 Std.), max. 10 Teilnehmer

- Durchfiihrung in Ihren Raumen, akkreditierter und zertifizierter INtem®-Trainer

- Handout, Arbeitsmaterialien und Zertifikat pro TN, inkl. Buch ,Der Beziehungsmanager”

lhr Nutzen Direkt mehr Verkaufstermine und die Chance auf sofortige Umsatzsteigerung
Sehr gute Verkauferausbildung, langfristige Verbesserung der Vertriebsperformance
Keine Ausreden mehr -, Ich habe ja keine Kundentermine”
Praxiserprobte Tipps von den Vertriebsprofis
Keine zusatzlichen Ressourcen

Binden Sie Ihre Verkaufsmitarbeiter an lhr Unternehmen,

bieten Sie ihnen eine erstklassige Weiterbildung Investition &
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Nie wieder zu wenige Akquisetermine

... mit unserem Herbst-Special

Mit unserem Herbst-Special erhalten Sie die Chance auf direkt mehr Umsatz und langfristig gut ausgebildete
Vertriebsmitarbeiter. Profitieren Sie von unserem Know-how im Bereich telefonischer Kaltakquise und nutzen

Sie die Moglichkeit, Ihre Mitarbeiter exklusiv von den INtem®-Verkaufsprofis ausbilden zu lassen.

Unser Kooperationspartner INtem® wurde in 30 Jahren bereits mehr als 20-fach ausgezeichnet flir das TOP-
Verkaufstraining ,INtem®-IntervallSystem”. Mehr als 80 engagierte Vertriebstrainer bilden den Kern dieses

INtem®-Erfolgsnetzwerks.

—

lhre Investition

Projekt-Setup (einmalig) 1.500,00 EUR*
20 Neukundentermine a 225,00 EUR 4.500,00 EUR*
Verkaufstraining (2 Intervalle) 2.250,00 EUR* '
Summe 8.250,00 EUR*
Paketnachlass bei Bestellung bis 30.10.2019 -2.260,00 EUR*
Herbst-Special 2019 5.990,00 EUR*

e W N

* Alle Preise zzgl. MwSt. Anderungen vorbehalten, Férderung geméaR Forderrichtlinien méglich. Das Angebot
gilt bis zum 30.10.2019. Es gelten unsere AGBs. Das Paket wird nur einmal pro Unternehmen angeboten.

Hatten Sie Spaf3 an noch mehr Vergiinstigung? Wir auch!

Wir akzeptieren die FérdermalBnahme ,Bildungsscheck” Sie erhalten u. U. bis zu 2.500,00 EUR Foérderzuschuss.

Infos: https://www.weiterbildungsberatung.nrw/foerderung/bildungsscheck/betrieblicher-bildungsscheck)

Oder sprechen Sie uns einfach an.
Damit betragt lhre Gesamtinvestition fiir alle vorgenannten

Leistungen nur 3.490,00 EUR*! 33 Wer immer nur das

tut, was er immer getan
hat, wird auch immer

nur das bekommen, was

er schon immer bekom-
:@: vor dem 30.10.2019 an. Wir besprechen die Details men hat.

Sprechen Sie uns umgehend, aber in jedem Fall

gerne unverbindlich mit lhnen.
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